
 

 (98برنامه زمانبندی دوره  آموزشی بازرگانان و صادرکننندگان فرش دستباف )بهمن 
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 سرفصل ها درسی عنوان درس  روز برگزاری

مدت  
برگزار

 ی
)ساعت

) 

 
 نام استاد

تجهيزات 
 مورد نياز

1 

 روز اول
16/11/1398 

30/9-30/8 

 1    افتتاحيه و خير مقدم  پذيرش ،   

با حضور رييس مرکز 
-معاونين-ملی فرش

رئيس –رئيس سازمان 

رييس اتحاديه  -اتاق 
 -صادرکنندگان 

لپ تاپ و ويديو  
 پروژکتور 

2 

 روز اول
16/11/1398 

11-30/9 

حمايت از فرش دستباف ايران با  

استفاده از ظرفيتهای حقوقی موجود  

در حقوق مالکيت صنعتی در ابعاد ملی  

 و بين المللی 

     1.5 

مهندس محمد 
 کيانی حسن

 
رئيس مرکز مالکيت 
معنوی سازمان ثبت 

 اسناد

لپ تاپ و ويديو  
 پروژکتور 

3 

 روز اول
16/11/1398 

18-11 

در  موفق    مبانی حضور  

ها و بازارهای  نمايشگاه 

 بين المللی 

ـ آشنايی با تکنيک های اطلاع رسانی و جذب 
به منظور  افزايش   مخاطبان به نمايشگاه

 فروش
جديد برگشت سريع  آشنايی با شيوه های -

 سرمايه 
 افزايش سفارش پذيری آشنايی باشيوه  -
 مهارت آموزی  در افزايش سهم بازار  -
کاربرد تکنيک  های جديد فروش در جهت   -

   سود آوری بيشتر

3 

ساعت  
 صبح

3 

ساعت 
 عصر

 
 

محمد حسن دکتر 
 صرافی زاده

 

لپ تاپ و ويديو  
 پروژکتور 

4 

 روز دوم
17/11/1398 

14-9 

بازاريابی بين المللی با رويکرد  

توسعه بازرهای جهانی فرش  

 دستباف   

 برنامه های بهبود سازمان فروشـ 
 ـ تکنيک های فروش

 ـ پيش بينی فروش و بودجه بندی
 ـ ارتقاء سطح دانش و مهارتهای فروشندگان 

 ـ ويژگيهاي فروشندگان مؤفق
 ـ ويژگيهاي فروشندگان نامؤفق

 

5 

 ساعت

 
 دکتر

لپ تاپ و  مازيار مير
ويديو 

 پروژکتور

5 

 روز دوم
17/11/1398 

17.30-14.30 

برندسازی در حوزه فرش 
دستباف باهدف توسعه و بقا 

 در بازار

 ـ برند سازی و اهميت آن در بازارکنونی 
ـ اثرکشور مبدا در برند سازی فرش دستباف 

 ايرانی 
برند  ـ برند شخصی و تمرکز آن برای ايجاد 

 صنعت فرش دستباف -بنگاهی در هنر
ـ تشريح هويت برند،تصوير برند،و شخصيت  

 برند 
 ـ استراتژی های کليدی برند سازی 

 ـ انتخاب رنگ و اثر بخشی برند تجاری 
نکات کليدی در انتخاب  نام و نشان تجاری -

  مناسب 

3 

  ساعت 

 
 دکتر 

لپ تاپ و  کامبيز طهرانی
ويديو 

 پروژکتور


